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DER DREI-PUNKTE-NOTFALLPLAN

FUR MAKLER

Viele Makler beraten ihre Kunden perfekt beziiglich deren Vorsorgeplanung,
vergessen dariiber hinaus jedoch die eigene Vorsorgeplanung. Dabei sollte jeder
Makler auch fiir sich selbst den passenden Notfallplan schmieden.
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Was sollte auf dem
Notfallplan stehen?

Strukturierung des Geschaftsbetriebs
Vorsorgevollmacht und
Patientenverfiigung

Der ,Letzte Wille"

Die richtige Vorsorgeplanung beginnt
daher mit der Auswahl der am besten
geeigneten Struktur fiir den Maklerbe-
trieb. Denn grundsatzlich kann die Mak-
leraufgaben nur derjenige iibernehmen,
der die erforderliche Erlaubnis hat und
datenschutzrechtlich gegeniiber den
Kunden dazu berechtigt ist.

Neben der einzelunternehmerischen
Tdtigkeit bietet sich der gemeinsame
Marktauftritt mit einem Kollegen z.B.
in der Rechtsform der GbR, GmbH oder
GmbH & Co. KG. Die Praxis zeigt, dass
die Rechtsform der GmbH oder GmbH &
Co. KG (auch als Ein-Mann-Gesellschaft)
nicht nur wegen der Haftungsbeschran-
kung auf das Gesellschaftsvermégen an
Bedeutung gewinnt. Vielmehr helfen
diese Rechtsformen, datenschutzrecht-
liche Fallstricke sowie die Problematik
der Anbindung an die jeweiligen Versi-
cherer zu vermeiden. Denn Vertragspart-
ner des Kunden ist die jeweilige Makler-
Gesellschaft. Andert sich etwas an der
Person des Geschaftsfiihrers oder an der
Person des oder der Gesellschafter, so
hat dies auf das Vertragsverhdltnis zum
Kunden keine Auswirkung. Ein Vertre-
ter oder Nachfolger ldsst sich also rela-
tiv einfach einbeziehen, vorausgesetzt
es findet sich rechtzeitig der geeignete
Partner.

2. Zu kurz greift jedoch derjenige, der beim

Notfallplan nur an den Geschaftsbetrieb
denkt.

Hat der Makler keine Vorsorgevollmacht
(inkl. Betreuungsverfiigung) fiir diesen Fall
errichtet, bestellt das zustandige Gericht
einen Betreuer, der nicht immer aus dem
Umfeld des Betroffenen stammt. Mit der
Vorsorgevollmacht kann der Makler eine
oder mehrere Personen benennen, die sich
um die Erledigung seiner Angelegenheiten
auRerhalb des Maklerbetriebs kiimmern.
Neben den notwendigen Vollmachten fiir
den Maklerbetrieb, sollte der Makler also
auch Vollmacht fiir seine personlichen
Belange erteilen. Dabei sollte der Makler
nicht nur an den ,,Papierkram" denken. Die
medizinischen Belange sollte er in einer
Patientenverfiigung dokumentieren.

Zur guten Vorsorgeplanung gehort v. a.
mit Riicksicht auf die Angehérigen auch
die Regelung des ,,Letzten Willen*.

Haufig verhalt es sich so, dass die Hinter-
bliebenen nicht iiber die notwendige Er-
laubnis verfiigen, um den Maklerbetrieb
weiter fortfilhren zu kénnen. In diesem
Fall muss der Geschaftsbetrieb entweder
eingestellt oder durch die Erben an einen
Dritten verdulflert werden. Den Erben ist
dringend anzuraten, sich rechtzeitig Rat
einzuholen, um in jedem Falle die persén-
liche Haftung fiir etwaige Nachlassver-
bindlichkeiten auszuschlieRen. Zudem
sollte der Erbe den Maklerbetrieb bewer-
ten lassen, um fir einen etwaigen Ver-
kauf gewappnet zu sein.
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Per Testament sollte der Makler festle-
gen, wer sein Erbe werden soll und wie die
weiteren Angehdrigen bedacht werden
kénnen. Das Erbrecht bietet zahlreiche
Regelungsmadglichkeiten, um den Be-
triebsiibergang in die nachste Generation
gezielt zu steuern. Dazu sollte durch ge-
eignete Erbeinsetzung oder Anordnung
von Vermdchtnissen dafiir Sorge getragen
werden, dass der passende Nachfolger
den Geschaftsbetrieb erhdlt. Viel Streit-
stoff hinterldsst derjenige, der die Pflicht-
teilsanspriiche der Kinder oder Ehegatten
bei der Planung vergessen hat. Denn der
Pflichtteil (die Halfte des gesetzlichen
Erbteils) wird als Geldforderung gegen
den Erben geltend gemacht. Der Wert des
Maklerbetriebs wird dabei ebenso wie alle
sonstigen Vermdgensgegenstande ange-
setzt. Im Einzelfall kann also eine enorme
finanzielle Belastung auf den Erben zu-
kommen. ®

Fazit

Jeder Makler sollte rechtzeitig dafiir Sorge
treffen, dass er im Falle der dauerhaften
Krankheit gut versorgt ist und in privaten als
auch unternehmerischen Dingen von denje-
nigen Personen, die sein Vertrauen genie-
Ren, vertreten wird.

Zudem sollte jeder Makler rechtzeitig iliber

sein aktuelles Geschadftsmodell nachdenken
und sich fragen, ob und wie es im Falle sei-
nes voriibergehenden oder endgiiltigen Aus-
falls fiir seine Angehorigen aussieht.

Der beste Notfallplan hilft nicht, wenn er
nicht rechtzeitig in Angriff genommen wird.
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